Exemple : Incitations à la commercialisation de la recherche-développement au Canada

Le Canada a le meilleur programme de R-D du monde : le programme de recherche scientifique et de développement expérimental (RS&DE). Ce programme, qui est administré par l’Agence du revenu du Canada, est très impressionnant et particulièrement efficace lorsqu’il s’agit de générer de nouvelles activités de R-D. Il a été copié dans le monde entier. 

La clé de la réussite du programme de RS&DE consiste en ce que les crédits d’impôt sont versés aux chercheurs en fonction des recherches menées. Le secteur de la RS&DE crée continuellement de nouveaux produits et processus aptes à considérablement accroître la productivité et la production économique. 

Une fois mis au point, le produit ou le processus doit être commercialisé. La commercialisation est le lancement d’un produit ou d’un processus sur le marché. Sans elle, les innovations technologiques ne peuvent dépasser le stade de la mise au point, ce qui prévient la mise en œuvre de la nouvelle R-D.

L’élargissement du programme de RS&DE pour inclure la commercialisation des résultats encouragerait fortement les investisseurs à affecter des fonds à des projets de commercialisation.  

La différence essentielle entre les fonds de commercialisation existants et ce qui est requis du gouvernement fédéral est la mise en valeur de l’attribution des fonds d’investissement. Tout comme le programme de RS&DE fournit directement des crédits aux chercheurs qui consacrent leur argent à des travaux de recherche, un programme de commercialisation fournirait des crédits aux investisseurs pour les sommes investies directement dans des projets de commercialisation. 

Cette approche contredit les autres démarches qui consistent à fournir des incitations pour les sommes investies dans un fonds qui ne servira pas nécessairement à financer des projets d’investissement à un moment donné. 

Le crédit ou l’incitation à la commercialisation peut être beaucoup plus qu’un poste sur une déclaration de revenus. En effet, l’élément de commercialisation rattaché au programme de RS&DE mettrait en valeur le processus de commercialisation et attirerait l’attention de la communauté consultative du pays (comptables, avocats et consultants qui sensibiliseraient les divers joueurs de la communauté à cette nouvelle discipline), de la même façon que le programme de RS&DE a généré son propre groupe d’experts-conseils.

Recommandation
Que le gouvernement fédéral élargisse immédiatement le programme de RS&DE pour inclure les projets de commercialisation axés sur le lancement sur le marché des nouveaux produits et processus mis au point grâce au programme de RS&DE.
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