
Commerce dans l’industrie sidérurgique 
Afin d’exploiter pleinement les perspectives de croissance, il doit y avoir une concurrence internationale 
équitable, ouverte et axée sur le marché sur le marché canadien. Cet état de fait assurera que les 
producteurs canadiens resteront concurrentiels. 
Les aciéries canadiennes sont de classe mondiale et concurrentielles. Ces dernières années, l’industrie 
sidérurgique canadienne a beaucoup évolué, établissant un contexte plus stable et concurrentiel pour les 
producteurs canadiens. En 2007, l’industrie sidérurgique canadienne employait plus de 35 000 personnes 
et produisait 15,6 millions de tonnes métriques d’acier, pour un chiffre d’affaires total de plus de 
13 milliards de dollars – y compris des exportations valant 6 milliards de dollars. 
Les aciéries canadiennes soutiennent la concurrence sur le marché intérieur, le marché nord-américain et 
ailleurs. L’industrie s’est positionnée de manière à saisir les énormes possibilités de croissance qui 
s’offrent à elle. Elle appuie le libre échange axé sur le marché, estimant qu’il est un des moyens de saisir 
ces possibilités et d’en ouvrir de nouvelles.  
Recommandations 
Que le gouvernement fédéral : 
1. Veille au maintien d’un climat commercial international approprié qui encouragera l’investissement 

continu au Canada, afin de renforcer l’industrie sidérurgique nationale alors qu’elle lutte sur les 
marchés internationaux.  

2. Négocie des règles commerciales strictes par le truchement de l’OMC et utilise les recours 
commerciaux conformément à l’OMC et à l’ALENA pour évaluer les menaces à l’industrie sidérurgique 
canadienne et y répondre. 

 
 
 


